山东冠县驶入电商行业发展“快车道”
网络零售额连续三年平均增幅50%
山东冠县驶入电商行业发展“快车道”
■ 本报记者 李希平 / 李开元
冠县，因春秋时曾在境内设冠氏邑而得名，历史悠久，人杰地灵。冠县位于冀鲁豫三省交界处，东靠产业密集、经济发达的沿海开放窗口，西临市场广阔、资源丰富的中西部地区，位于省会城市群经济圈和中原经济区。得益于得天独厚的区位优势和资源条件，近年来，冠县依托当地特色产业，电商行业发展驶入“快车道”，呈现出蓬勃发展的良好态势。
从陷入产品“销路不畅”困局，到成为全国最大的灵芝供应地，冠县写下令人赞叹的答卷；从电商行业“发展洼地”，到多产业齐头并进、年度网络零售额突破十亿，冠县为县域电商发展提供宝贵经验；从默默无闻的农业小县城，到网络零售额增幅跃居聊城市第二，冠县经历了经济发展的辉煌“蝶变”……
2022年，冠县累计网络零售额达147042.3万元，连续三年平均增幅50%，冠县奋力实现了“三连跳”，电商经济建设站上了新高度。作为电子商务创新发展的一面旗帜，冠县与国家发展战略同频共振，下好先手棋，打好主动仗，经济高质量发展的脚步行稳致远。
特色产业齐头并进
构建电商蓬勃发展新格局
正值盛夏，酷热难耐，连空气中都夹杂着热浪，街上行人廖廖，冠县店子镇的灵芝种植大棚内却是一片火热景象。
“家家开满灵芝花，快快抢购6·18”“乐购6·18，灵芝产品送到家”……刚进大棚，记者就被墙上的横幅所吸引，走到大棚深处，一张干净的桌子、两台聚光灯、一部手机……简单几样装备就组成了店子镇种植大棚内的直播间。
“可别小瞧了这几样设备，这可是让我们实现年度营收额连翻几番的诀窍。”农户肖春贵告诉记者，2021年，乘着冠县申请国家级电子商务进农村综合示范县的“东风”，自己也搭上了农村电商的“快车”。近期正赶上灵芝花成熟季，单个大棚灵芝花单日订单量能达到2500单左右，单日销售额突破10万元，这么可观的业绩肖春贵放在以前想都不敢想。
从前，为打开灵芝花销售渠道，肖春贵天南海北到处奔波；如今，足不出户就能接到来自全国各地的订单，这都归功于冠县电子商务产业的全面起势。
说起灵芝，大家都会第一时间想到聊城冠县，“灵芝之乡”的称号早已享誉全国。事实也是如此，冠县现有灵芝大棚万余亩，灵芝及孢子粉产量达11000吨，占全国灵芝总产量60%，灵芝观赏盆景占全国销量70%以上，灵芝产品主销20多个国家和地区，已成为全国最大的灵芝产销集散地。
伴随着灵芝产业的兴起，以生产、加工为龙头，集观光、旅游、赏景为一体的灵芝文化产业在冠县应运而生，其中，活体嫁接灵芝盆景的成功开发，更是填补了国内外菌业观赏产品“药用+观赏”的空白，获得了大型灵芝盆景栽培工艺、灵芝盆景“6+1”物理组合工艺、酒瓶内灵芝养殖工艺三项发明专利。
一枝独秀不是春，百花齐放春满园。不只是灵芝产品，走进定远寨村葫芦大户郭鑫贤的生产基地内，记者顿时被满院满墙的葫芦文玩产品所吸引，大的、小的、形态各异的，墨刻、烙画、微雕、浮雕……雕刻技法多种多样，工匠们将各式各样的图案雕刻在葫芦上，赋予它们新的内涵。
起初，郭鑫贤在济南有一份年薪30万元的稳定工作，看到家乡电商产业发展逐渐驶入“快车道”，毅然决定辞去工作返乡创业，为家乡电商行业发展贡献自己的一份力量。从白手起家开始，经历了由机制葫芦到手工葫芦的更新，经过了从线下售卖到线上直播的经营模式升级，郭鑫贤经营的葫芦产业最终突破了年产值千万元的大关。
定远寨镇党委政府巧手嫁接，和郭鑫贤强强联合，利用扶贫资金131万元建设葫芦民俗文化观光园一处，集旅游研学于一体，使葫芦民俗文化成为实实在在的扶贫产业，每年研学人数可达5万人，为社会和贫困户提供50多个就业岗位，每年可产生10.48万元的扶贫收益，惠及40户贫困户，为推进乡村振兴奠定了坚实基础。
近年来，冠县以典型引领为抓手，在全县范围内掀起“后进赶先进，中间争先进，先进更前进”的良好氛围，涌现出清泉街道地瓜、东古城樱桃、斜店黄瓜、苇园小米等一大批特色产业，形成了“百花齐放”的特色产业格局。
三级物流配送体系充当破局关键
包裹进村的路该如何走？
近日，家住冠县梁堂镇高庄村的沙元忠有了一个新身份——村级电子商务服务点的负责人。
服务点门前的指示牌上，赫然标着“快递收发、代买代卖、代缴代付”等服务内容。每天早上，来自镇级服务站的专车准时发往高庄村。沙元忠负责根据快递单号将包裹分门别类摆在相应的货架上，等待快递的主人前来认领。
“现在，快递服务点就建在家门口，收发快递方便多了。”7月10日，高庄村村民在网点领取快递时开心地说。
在高庄村快递便民服务中心，记者注意到，收发快递的货架摆在最显眼、最方便的位置，当地村民还没有取走的快递整齐地摆放在上面。村民不出村就可收寄物品，一个覆盖县、乡、村三级，共享共赢、互惠互利的服务网络已初步形成。
“5家快递公司的快递，每天统一从物流分拣配送中心发到这里，每天来收发快递的用户络绎不绝，超市里的生意跟着接连上升了好几个台阶。”沙元忠一边给村民拿快递一边向记者介绍，单是美团订单一个月就得上千件，每天都有30多件快递送达，真真切切感受到了电商进村带来的红利。
高庄村距离冠县县城10余公里，距离梁堂镇5公里。以前，当地村民领取快递非常不方便。如何打通快递进村“最初一公里”和“最后一公里”，有效降低快递下乡运营成本，激发农村寄递物流发展活力？冠县显然有自己的答案。
依托电子商务发展契机，冠县在2022年县、乡、村三级物流配送体系项目中打通了乡镇村物流运输线路，结合民营快递企业灵活多变，应对市场风险能力强的特征，进驻申通、丰网、安能、菜鸟、一维物流5家快递物流企业，结合各自快递企业特点，降本增效，共同发展。从根本上改变了以前的“小、乱、散”现象，农特产品也正源源不断的通过快递物流走进城里，卖上了好价钱。
在位于冠县经济开发区冉子路的冠县物流分拣配送中心内，每天来取寄快递的货车络绎不绝。据分拣中心负责人黄伟介绍，分拣中心投入运行后，新配备的自动环形交叉带分拣线、伸缩式皮带运输线、物流中转生产线等设备在减少人工作业量的同时大大提高了分拣效率，快递日均处理能力由原先的1.5万单提升至4万单，分拣效率提高3倍以上，物流时效至少缩短1天。
近年来，冠县持续实施“快递进村”工程，加快推动县、乡、村三级物流体系建设，加快快递进村进程和覆盖范围，提升工业品下行、农产品上行的双向流通效率，对推动冠县物流升级、降费、优化相关运输环节起到关键性作用。
掀起返乡创业潮
冠县电商热土“筑巢引凤来”
近年来，随着乡村振兴战略的深入实施及电商产业的迅猛发展，越来越多的年轻人选择回到家乡、回到农村创业，成为助推新时代乡村振兴发展的新生力量。
在聊城市冠县斜店乡，有这么一位“逆流而行”的回乡创业者，好不容易在城市打拼出一席之地，却又“跳回农门”返乡创业，在家乡铺就一条乡村致富路。
现年38岁的赵松宾，曾在北京一家装修公司谋到一份不错的职业，通过多年来兢兢业业的工作，待遇也由最初的月薪逐渐增加到收入丰厚的年薪。谁能想到这个在首都创出一片天地的技术骨干，却又“跳回农门”干起了开纸箱厂、农村直播电商的行当，成为村里的创业致富能手。
最初，赵松宾回到家乡通过淘宝电商平台销售土特产品，并在自家农田种植薏米、卖土鸡蛋，三年的风霜雨雪每天都骑着电动三轮车，往返于城乡之间进行邮发快递。经过一段时间的网络销售，赵松宾发现快递物流发货成本高且包装纸箱在运输成本中的占比大，这两个行业也存在较大的商机，于是在2017年成立了昶泽电子商务有限公司，生产经营快递纸箱，包装纸箱年产量达3240万个。
趁着冠县打造乡村振兴和电商示范县的发展机遇，赵松宾于去年5月份申请了农产品“包小年”品牌，推出了“包小年”系列产品，主要包括小麦面粉、黑小麦面粉、石磨小麦粉等产品。“包小年”系列产品在天猫平台、拼多多和快手直播小号等平台开设包小年旗舰店进行销售。农产品销量每天突破1400单以上，半年销售额能达到300万元以上。
“一人富，不如一起富。”作为最早一批尝到电商产业“甜头”的新农人，赵松宾在当地承包了200亩土地租给当地农户种植小麦，然后再以每斤高于市场5毛钱的价格回收，在保证“包小年”小麦面粉原材料高标准的同时，带动周边50户村民实现就业增收。
近年来，冠县探索实践乡村振兴工作新模式，通过引老乡、回故乡、建家乡，带动资金回流、技术回乡、智力回哺。一些从冠县走出的民营企业家、在外游子纷纷回归家乡，他们懂技术、懂市场、懂管理，在冠县这片沃土上大力发展农产品种植、直播电商、食品加工等特色产业，成为当地致富的“领头雁”。
成立全市首家电商行业党委
党建引领电商行业高质量发展
火车跑得快，全靠车头带。对于冠县电商产业发展来说，发挥党建引领作用，对于打造电商行业高地，不断推动“党建+服务”向新业态延伸至关重要。
电商行业是现代服务业的重要组成部分，也是基层党建的新阵地。冠县在聊城市率先成立冠县电子商务行业党委，斜店乡电子商务联合党支部、范寨镇科农电子商务支部委员会、聊城江葫文化传播有限公司支部委员会相继成立。冠县电商党建工作作为唯一县级代表在省电子商务产业博览会上进行展示，无疑是给冠县发展电商行业注入了一针“强心剂”。
甘官屯镇张官寨村许玉刚、马燕夫妇本身从事实体店销售工作，后来在一堂县里举办的电商培训课上接触到直播带货后，果断选择短视频创业，通过不断学习及自身钻研，他们经销的产品卖到了全国，年销售额超100万元，带动附近村民增收致富的同时，也打响了甘官屯镇农村电商发展的第一枪。
近年来，甘官屯镇高度重视农村电商发展，抢抓机遇，创新推出“人+货+站”电商发展新模式，让农村电商遍地开花，新建镇级电子商务服务中心1处，村级服务站点5处，注册中小电商企业及个体户40余家，拼多多、淘宝等网络店铺50余家，电商从业人员超100余人次。
甘官屯镇电商产业多点开花，是冠县电子商务快速发展的一个缩影。
俗话说，远行者，储粮；远谋者，储才。去年，冠县开展电商培训26场次，培训人员11500人，转化550人。在培训中，发生一个有趣的“两多现象”，就是每次培训参加人数比报名人数多，且后一天人数比前一天多，每次都出现一座难求的现象。“我们要保护和利用好人们的热情，今年将继续提升电子商务公共服务水平，让手机成为新农具，让职业农民更壮大。”冠县商务和投资促进局党组书记郭洪恩说。
“去年以来，冠县因势利导，强化对电商产业的顶层设计，探索出1个专班推进，3个中心统领，100个站点布局和‘5+’模式上行的‘1315’工作模式。”据山东省商务厅上合示范区服务协调处处长、挂职冠县县委副书记贾善和介绍，电商专班负责总体谋划、整体推进，电子商务公共服务如同智慧大脑，孵化、培训、金融等各种服务功能俱全，统仓共配中心、网货供应中心如同大动脉，让网货下行和上行渠道畅通无阻，100个镇村公共服务站点是毛细血管，为农村电商提供贴身服务；由“党支部+合作社+供应链+协会+电商”组成的“5+”模式，以五龙治水确保海晏河清。
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