金融活水润沃土——建行株洲市分行聚焦金融蓝海服务地方发展纪实
湘江之滨，制造名城昂然崛起。
产业之都，普惠金融舒翼护航。
这里是滋养创新创业的沃土：上半年，株洲市主要经济指标以及用电报装容量、四上企业培育数量、骨干税源企业质量等指标持续增长，共开工188个项目，重点建设项目完成投资610.73亿元。
这里是普惠金融浇灌的热土：截至6月末，建行株洲市分行普惠贷款余额74.95亿元，较年初新增16.69亿元，继续保持当地同业第一，共有普惠贷款客户8567户，“惠懂你”APP授信客户新增量排名全省前列。
把普做“大”，把惠做“实”，建行株洲市分行用实打实的数据、硬碰硬的行动，为株洲高质量发展“推波助澜”。
产品为王 激发企业活力
与时代同频共振，与经济共荣共生，是国有商业银行的天职。
在传统观念里，大客户是“香饽饽”，“大型国有银行服务大客户，中小银行服务中小客户”是显而易见的选择。但建行湖南分行却努力探索一条大型商业银行普惠金融可持续发展之路。
“这笔贷款不仅办理速度快，线上循环支用方便，而且费率还很低，帮了我们大忙！”湖南富强特种陶瓷制造有限公司法定代表人张海鹰望着新建的生产线说道。
富强特瓷是湖南省专精特新“小巨人”企业，拥有发明专利2项，实用新型专利 1项，年营业收入上6000万元，是特种陶瓷制造的排头兵。为增强市场竞争力，该公司想新建1条生产线，预计投资金额在1200万元。
△富强特种陶瓷
作为科技型、轻资产特点的企业，富强特瓷抵押物少、现金流不稳定，加上原有贷款综合融资成本较高，年利率达到5%以上，“融资难、融资贵”的问题让张海鹰愁眉不解。此时，获悉情况的醴陵支行迅速行动，召集普惠团队针对富强特瓷生产经营情况和融资痛点难点，推出适用于高新技术企业的信贷产品——“科技贷”，解了企业的燃眉之急。
无独有偶。在株洲经营皮具、箱包的批发零售生意的王总，为结算方便安装多家银行及银联公司的POS机具，但与建行株洲市分行业务往来较少。该行客户经理在一次例行商户巡检中，了解到王总想筹集拓店，但由于前期已抵押房产贷款，跑了多家银行均没有结果。“您通过银联结算的交易都可以作为我行授信额度测算的依据。”客户经理当场介绍银联版的商户云贷产品，为其测额发现有150万元的授信并当场使用。自此，王总不断加大和建行株洲市分行的合作力度，将建行作为其主要结算银行。
凡此种种，都是建行株洲市分行以产品为抓手，持续围绕科创企业、优质商户、当地特色产业、私人银行客户等重点目标客群，在网络建设、产品研发、队伍打造、服务升级等方面，为小微企业提供更优质服务的真实写照。
多矩阵产品、全方位服务，从单一的存取款业务到为客户提供综合金融服务方案，既融资又融智；从小微企业小额信贷“两小”业务定位到坚持“普惠”主线……建行株洲市分行普惠金融业务已成为激发企业活力的“催化剂”。
服务为基 多措并举引流
“我们能有今天的发展，离不开建行的大力支持和九天支行的贴心服务。”钟总介绍，截至6月30日，公司销售收入较同期增长900余万元，净利润增长近100万元。
钟总经营一家集设计、生产、销售于一体的校服、园服生产企业，拥有独立的服装设计团队和自己的品牌，在全国有多家终端客户，发展态势一片大好。但近年来受疫情影响，企业营收严重下滑，经营陷入困境，为抓住疫情后经济复苏的机遇，急需一笔流动资金周转，却咨询多家银行无果。
建行九天支行积极对接，经查阅相关材料和实地详细考查企业经营状况，认定该企业符合流动资金贷款业务申报条件。由于准备工作扎实，不到一周的时间，就将客户400万贷款资金发放到位，以最快的速度为企业解决了“燃眉之急”，助力企业复工复产。
一直以来，建行株洲市分行不以企业规模大小论高下，全力以赴服务实体经济，千方百计助力小微企业，彰显着大行担当——
创新、开拓，引源头活水普助小微。建行株洲市分行借助建行科技金融优势，充分发挥数字化工具作用，并通过政府平台、依托金融科技、携手担保公司等，开展“千名行长万户行”、“暖春行动”、“温暖企业行动”、“五大行动”、“信贷营销领航行动”等系列活动，走入园区、走进企业、触达客户，助力普惠金融健康快速发展。
奋力、进取，播金融雨露惠及民生。建行株洲市分行不打折扣地执行监管机构“两禁两限”“七不准、四公开”惠企政策，同时对小微企业贷款不收取任何附加费用，对小微企业实行减费让利732万元。
平台赋能 聚焦科企转化
盛夏时节，株洲力洲硬质合金有限公司的生产车间机器轰鸣，工人们正加足马力赶制硬质合金生产圆棒。这一火热景象的背后，是建行株洲市分行的普惠支持。
△建行株洲市分行工作人员参观株洲力洲硬质合金有限公司生产车间
株洲力洲硬质合金有限公司主要生产硬质合金棒料及金属陶瓷刀具，拥有各类发明专利13项，是湖南省高新技术企业、湖南省专精特新“小巨人”企业。2022年，该公司因转产硬质合金生产圆棒需要，向建行株洲市分行提出借款申请。
对于科创企业来说，如何化“无形”为“有价”，让“知产”变“资产”，“人才”成“人财”，是一直困扰银行的难题。建行创新以人才定贷、以科创评价定贷、以投资定贷、以奖补定贷、以订单定贷、以机构增信定贷等十种新型信贷模式，为科技型企业提供无需抵押，无需担保的纯信用贷款，最高额度达到1000万元，促进科创企业的信贷服务向早、向小、向新。根据株洲力洲硬质合金有限公司情况，株洲建行为其办理了500万元科技贷，使公司能够在价格低时购进原料，有力地保证原材料的供给。
这是建行株洲市分行响应政府号召，加大对优质科技型小微企业支持力度的一个缩影。
作为湖南省专精特新“小巨人”企业、国家级高新技术企业，湖南东立智能科技有限公司拥有8项发明专利和10项实用新型专利，产品主要下游客户为比亚迪股份有限公司、南方英特空调有限公司等。
“作为科技型企业，我们面临两大融资难题。” 湖南东立智能科技有限公司董事长焦韶勇直言不讳，“一是贷不到，我们抵押物少、现金流不稳定，在银行现有风控模型下，能获得的信用额度有限，满足不了需求；二是成本高，我们存量融资成本较高，部分达到8%以上，目前形势下根本负担不起。”
得知企业有资金需求，建行株洲市分行迅速行动，第一时间对接企业，深入车间，了解生产经营情况和融资痛点难点。回来后，立即组建攻坚团队研究对策，主动联手株洲市融资担保公司、株洲市硬质合金协会，独家推出“比例担保贷”。这款创新产品，由政府背景担保公司为企业担保，提额增信，并落实国家减费让利政策，给予客户贷款利率和担保费率优惠，有效解决了企业缺抵押、融资难、融资贵问题。产品一经推出就受到了市场欢迎。不到3个月，就为6家硬质合金生产企业提供了4000多万元贷款。
“感谢建行的大力支持。仅用一周时间就完成了贷款申报审批全流程，向我们投放了1000万元贷款，而且融资成本比原存量贷款降低不少。” 焦韶勇信心十足地说，“有了建行的资金支持，公司营业额可增长40%以上。”
△建行株洲市分行工作人员前往企业，了解生产情况
近年来，该行结合本地产业发展实际，积极对接科技局、产业链办、园区企服中心搭建融资平台，通过龙头舞动龙身，更好服务广而散的小微市场。创新推出“科技贷”、“比例担保贷-合金贷”等信贷品种，满足客户初期融资难、融资成本高、无抵押物的痛点。
此外，该行还与株洲市人社局联合搭建“创业贴息贷款”平台，短短两个月实现小企业投放450万元；搭建“科技贷”平台并投放2850万元；携手株洲市融资担保有限公司搭建“见贷即保”平台，提高企业融资效率。破解贷款难、贷款贵难题，实实在在为企业提供资本支持。
百舸争流，奋楫者先；千帆竞发，勇进者胜。建行株洲市分行将继续创新拓展普惠金融业务，在支持产业链加快发展、支持产业复苏，中小微企业脱困上持续发力，为建设现代化新株洲贡献更大金融力量。
新湖南2023-8-28


