雷飞：企业微博营销 为中小企业营销出一个未来
在网络营销中，微博营销是一个新型的营销方式。微博推广中要想取得不错的效果，必须要有特定的主题特色;微博真正的营销潜力尚未爆发，其前景不容低估。在微博起步阶段，各大企业都应该先占领相应阵地，开启公司企业微博，适应微博营销。当然，对于企业而言，发布几条关于企业品牌或者促销信息的微博是远远不够的
例如你的产品是与游戏有关的，那么微博的主题定位就应该是有关游戏的内容，那么关于这个微博的主题选定也是有着一定的技巧，如果主题设定的范围过大，就没有那种精准性，如果范围过小，则粉丝的范围也会相对变小，流量也无法保障。因此选择好合适的主题是非常重要的，下面就介绍一些微博主题定位的方法与技巧。
在微博主题的选定之前首先要做的工作就是分析，在大概的主题范围内对类似的竞争对手的微博去分析。如果竞争对手的微博比较一般，营销效果也不是特别的好，那就重点研究这些微博营销效果不好的原因，例如为什么粉丝不够活跃，找一找他们在微博运营过程中有哪些问题，深层次地去分析他们的弱点，在自己运营过程中尽量避免这些错误与缺点。
当你发现你准备选择的主题也有相同的微博，并且这个微博所做出的营销效果非常好，微博运营已经很强大的时候，再去以这个主题去做微博营销，那会遇到很大的阻碍，毕竟别人掌握了先机，并且做的效果还非常好，同样的主题要想超过别人还是有非常大的困难。这个时候需要避其锋芒，降低自己选择的主题的竞争力。将这个微博主题稍微的变化，例如别人是做运动鞋的推广，你就可以重点放在篮球鞋上面，当将篮球鞋推广做到很强大的时候再将方向转向其他的产品。因此在做推广的时候，作为新人，应该扬长避短，发挥自己的核心竞争力。
当你找到一个微博推广的主题，发现它并没有竞争对手的时候，就该好好的去分析是什么原因。也许是这个主题非常的冷门，暂时没有人去在这个主题上进行微博推广，这样的话，自己作为第一个运营这个主题的微博，是有着很大的商机的，没有竞争对手，也不用担心没有粉丝的情况，只要认真地去运营就会成功。但是同样的，也许这个微博主题之所以没有人去运营，是因为它并没有市场，也许有人曾经试过，结果失败了，所以在确定这个主题之前要好好地深入去研究这个推广主题背后的商机和潜力，不然在选择了这个主题后，就等于选择了失败。
微博营销在开始前，对微博做定位，选择推广主题是重中之重，它代表着企业微博营销未来的运营方向，在选择主题上不要太过着急，需要从多方面去分析研究，找出最适合自己的微博主题。
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