捷安特董事长“发哥”因体育与北京结缘，作为台商在大陆发展中受益
台商朋友和相熟的两岸记者都叫他“发哥”。这位体育界出身的资深台商与北京的缘分很奇妙：为准备１９９０年北京亚运会第一次来到大陆，那时他哪里想到２００８年北京成功举办奥运会，自己还作为台胞代表参与了火炬传递。
“我看到了大陆脱胎换骨的发展过程”
林清发，北京捷安特商贸公司董事长，曾任北京台资企业协会会长。29年前，还是台湾捷安特自行车队教练的他，只身来到大陆考察。
“那天是7月5日，从香港飞往北京途中，我就没闭眼，一直透过窗子往下看。第一次看到祖国大陆的土地，心情真是激动。”不久前，林清发在北京接受新华社和台湾旺中媒体集团联访，回忆起往事感慨万千。
至今，林清发仍珍藏着当年大陆民航班机上赠送旅客的檀香扇。“我一开始就喜欢上了北京，这里文化底蕴深厚，人也很豪爽。”他说。
上世纪90年代，受到大陆改革开放大潮吸引，台商开始大举西进。得知公司计划“登陆”投资，已经对北京“情有独钟”的林清发主动请缨，并希望直接得到在北京的代理权。1994年，他在北京开了第一家贩售捷安特自行车的门店。
“刚来那些年，一到冬天，每家都买很多大白菜，路边常看到载白菜的卡车或马车，价格是几分钱一斤。当年从天安门骑车去海淀，经过白石桥附近，还能看到稻田。刚开始，我不适应这里的饭菜，米饭里还常咬到沙子。”他说，“对比现在，从细节就能看出变化多大。”
“我来就是因为看好大陆的潜力！”林清发坦言，他的经历很难得，看到了大陆脱胎换骨的发展过程。
“台商把握住机遇，在大陆发展中实实在在受益了”
凭借优质的产品和贴心的服务，捷安特品牌赢得了口碑，很快打开了市场，如今在大陆各地的专卖店已有约３０００家。林清发的公司在北京也有２５家门店，其中直营店８家。
“这几年兴起的网购和共享单车对我们有些冲击，但影响不大。主要是我们早早看到大陆自行车消费市场的变化趋势，尤其自行车运动休闲功能日益受到消费者重视，在２００８年前后就慢慢跳脱代步工具的市场，追求更高附加价值，虽然销售数量减少，但营业额却增加了。”他说。
林清发直言，大陆经济持续发展，百姓购买力不断增强，消费结构更加多元，大健康产业方兴未艾，“我们又一次踩对了点”。
“在大陆打拼这些年，事业快速成长，很有成就感。一辈子难得有这样的机会，幸运的是我们台商把握住了，在大陆发展中实实在在受益了。”林清发说。
回想大陆发展变迁，林清发激情洋溢。他说，北京是大陆发展进步的重要指标，举办奥运会带来天翻地覆的改变。
回看大陆４０年变化，林清发觉得，如果没有大格局、大胸襟，就不可能有现在的发展成就。
林清发说，早期台商来大陆投资主要是制造业，产品大都外销，不太关心大陆市场。“那时我就常说，台商脚下就是全世界最大最好的市场，要好好经营。现在台商在大陆内需市场做得不错，‘呷哺呷哺’‘鼎泰丰’‘天福茗茶’‘宝岛眼镜’等等，都是在这片沃土上崛起的。”
林清发认为，不能肤浅地看大陆的发展。“没有来大陆，就不会真正体会到大陆的蓬勃，就看不到大陆改革开放给企业发展带来的加乘效应。”
“台湾百姓应多了解大陆，多多来了解大陆来看看我们中华民族多了不起”
担任北京台协“大家长”6六年多，林清发对大陆的宏观政策有了更多了解。他认为，大陆非常用心地规划长远发展，尤其十八大、十九大后，人们对前景更加充满信心。“在大陆新一轮发展浪潮中，台商也会继续前进，继续成为改革开放的参与者。”
近几年，林清发多次参加海峡两岸关系协会组织的“一带一路”沿线省份考察活动，在大西北到东北、西南都留下了足迹。
“到了新疆，真是感受到小学课本里讲的我们中国地大物博。看到新疆发展得那么好，更感到我们中华民族实在了不起。”林清发拿出手机，跟记者讲解考察中拍摄的照片，自豪之情溢于言表。“这是三峡大坝发电机用的转子，在哈尔滨生产的，你看多大！”“这个风力发电机都卖到全世界去了，真很厉害！”“这是乌鲁木齐的综合交通枢纽，设计非常前卫！”……”
他说：“西部开发前景非常好，新进台商可以去尝试。我希望台商能更多更好地参与‘一带一路’建设，跟着一起‘走出去’。”
和当年坐飞机第一次来大陆一样，林清发如今坐高铁出行，也不想在路上睡觉，一直在看窗外各地不同的景观。“大陆很多地方值得多去看看，这样我们眼界才会开阔，格局才会大，思维才不会狭隘。”他说。
林清发说，大陆不断出台惠及台企台胞的政策措施，分享发展机遇，非常暖心。“台湾老百姓尤其年轻人应该多了解大陆，多来看看我们老祖宗留下的这块土地有多好，看看我们中华民族有多了不起。”
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